\ MARKETING 
DEM PERSONAL 
ye Y MARCA 


RE/MAX 


FOCUS 


Consolidar la imagen que reflejas sobre 
tu vida personal y laboral 


Mejora tu 
Imagen y 
reputació 
n 


Te 


convierte 
en un 
referente 


¿Por qué debo hacer 
MARKETING PERSONAL? 


Te convierte 


en un 
profesional 
competitivo 


RE/MAX 


FOCUS 


RE/MAX 


¿Cómo es la imagen de un 
ASESOR INMOBILIARIO? 


Proyecta CONFIANZA y 
PROFESIONALISMO sin perder 
originalidad. 


Cuide la PRESENTACIÓN 
PERSONAL: vestimenta, 
comportamiento y comunicación 
verbal y no verbal. 


Tiene un PLAN DE MARKETING para 
promocionar sus redes sociales y 
ofrecertus servicios y propiedades. 


Usa SIGI - SISTEMA RE/MAX PERÚ 
donde se puede gestionar todo lo 
relacionado con los clientes. 


Correcto uso ‚de la IDENTIDAD 
RE/MAX PERU FOCUS que lo 
respalde. 


RE/MAX 


FOCUS 


IDENTIDAD 
DE MARCA 


RE/MAX 
FOCUS 


‘remax Uso de LOGOS 


v Respetar los colores y Y El logo también puede 
formato de los logos. presentarse en un solo color. 


RE/MAX RE/MAX 


v El logo no debe ser enmarcado en ningun tipo de figura. 


REX REMAX FA ÓN 


RE/MAX 


FOCUS 


Uso de GLOBO 
RE/MAX 


v El globo no puede ser alterado ni 
en formato, ni nen color. 

v Solo permite usarlo en un solo 
color, cuando se vaya a utilizar en RE/MAx 
ciertos productos, como trofeos, 
camisetas, entre otros. 


URB BR `w, 


FOCUS 


Uso del CARTEL 
RE/MAX 


v El cartel tiene que estar ubicado en la 
fachada de la propiedad y que 
permita su visibilidad. 

v Solo se agrega la foto del asesor 
cuando tiene el código de agente 
inmobiliario.. 


SE VENDE 


DEPARTAMENTO DE 175 M2 


RE/MAX EMMANUEL DIAZ 


UY 930635467 


ediaz@remaxfocus.pe 


RE/MAX FOCUS 


Psje. Los Paujiles Mz A Lt 09, 2do piso 
Urb. Los Pinos, Trujillo - Perü 


RE/MAX 


FOCUS 


Uso de 
GLOBO RE/MAX 


CMYK 一 21/96/90/12 
RGB - 178/43/46 
WEB - B22B2E 


CMYK - 100/86/29/23 
RGB ~ 26/54/1304 
WER - 1A3668 


RE/MAX Primary Red 
CMYK - 4/100/90/3 
RGB - 220/28/46 - digital use 


CMYK — mL 
WEB - DCIC2E - digital use CMYK - 89/43/0/0 


RGB - 0 ¿495 
WEB - 007DC3 


RE/MAX Primary Blue 
CMYK - 100/75/0/8 

RGB - 0/61/165 - digital use 
WEB - 003DA5 - digital use 


punsas 


Dark Gray 

CMYK - 0/0/0/90 
RGB - 64/64/65 
WEB - 404041 


CMYK - 5/0/0/45 
RGB - 148/156/161 
WEB - 949CAI 


*Usar el código web para plataformas RE/MAX 


digitales como CANVA. FOCUS 


Carteles para 
ASESOR INMOBILIARIO 


SE VENDE 


SE ALQUILA 
145776899 Zi. > 
ditabl Y 


napellido@remaxfocus.pe 


RE/MAX 


PN XXXX Codigo de 


== | 334567896 
napellido@remaxfocus.pe 
(01) 431 2856 PN XXXX 


RE/MAX FOCUS 
v No se pueden distorsionar los (01) 431 2856 
carteles. 


vV El tamaño es de 120 cm x 80 cm con RE/MAX 
escala 3x2. FOCUS 


rem Tarjetas de 
presentaciön 


VISTA INFERIOR 


F RE/MAX 


Cada oficina es propiedad y operaciön independiente 


ï RE/MAX 


FOCUS 


Cada oficina es propiedad y operación independiente 


Robert Cotrina 


` Asesor Inmobiliario 

= p i Celular: 950189529 & 

Robert Cotrina Parte editable 人 
Asesor Inmobiliario > 


Celular: 950189529 RQ Parte editable 


Psje. Los Paujiles Mz. A Lt. 09, 2do 
piso. Urb. Los Pinos, Trujillo - Peru. 


a VISTA SUPERIOR 
Correo: rcotrina@remaxfocus.pe IX Parte editable 


www.remaxfocus.pe ©) 


Pinos, Trujillo - Peru, & 
Correo: rcotrina@remaxfocus.pe 64 


www.remaxfocus.pe © 


comm 
y RE/MAX 


v La oficina les brinda el primer millar físico. V FOCUS 


VENDE - COMPRA - ALQUILA - INVIERTE 


Inmobiliaria 
Digital 


¿Qué redes sociales 
debo utilizar? 


Redes principales para 


Iniciar en el negocio: 


Q Facebook 
Instagram 


in) Linkedin 


e WhatsApp Business 


RE/MAX 


Redes complementarias: 
> YouTube 


O Twitter 


© Tik - Tok 
O Pinterest 


¿Por qué es importante usar 
REDES SOCIALES? 


Reúne información valiosa sobre tus clientes. 


Aumenta el reconocimiento de la marca y de la fidelidad 
de los clientes. 


Crea anuncios segmentados con resultados en tiempo 
real. 


Genera clientes y ventas a un bajo costo. 
Comparte contenido de forma rápida y sencilla. 


Segmenta contenido geográficamente y construye relaciones. 


RE/MAX 


FOCUS 


¿Qué puntos debo 
considerar? 


Y 


1. Identificar el público objetivo 
(Grupo de personas al cual está 4. Planear estrategias y 
dirigida una marca, producto o w, analizar objetivos. 


campana). 


3. Mantener presencia. 


6. Utilizar el plan de marketing. 


RE/MAX 


FOCUS 


W 


Creación de 
contenidos 


PEMAX Puntos a considerar en la 


Respetar las políticas de la comunidad. 


Transparency Center Políticas Aplicación de políticas Información destacada Supervisión Datos 


Normas comunitarias de 


Facebook 


En las Normas comunitarias de Facebook se indica lo que esta permitido 
hacer en Facebook y lo que no. 


FOCUS 


a, _ 
REMAx Puntos a considerar en la 
Creación de contenidos 


2 


Publicar contenido original y propio, si 
se utiliza el contenido de alguien más, 
otorgar los créditos correspondientes. 


3 


Tener en cuenta las tendencias. 


¿e 


RE/MAX 


FOCUS 


A n. _ 
RE/MAX Puntos a considerar en la 
Creación de contenidos 


4 Cuidar la calidad de las imágenes y fotografías, si es IMPORTANTE invertir en 
un buen equipo de celular. 


v El ambiente debe estar limpio y ordenado antes de tomar 
una foto. 


RE/MAX 


FOCUS 


Recuerda 


ww 


“ Para tomar una buena fotografía 
debes tener en cuenta lo siguiente: 


Limpiar el lente de tu camara. 

. Usar luz natural. 

. Cuidado con la contraluz. 

. Toma muchas fotos y filmar. 

. Moverte y cambiar de ángulos. 

. Hacer que los cuartos se vean 
amplios. 

ING VES ADO 

. Resalta los beneficios de la 
Casa. 


Sas NOA 


ON 


RE/MAX Puntos a considerar en la 


Creación de contenidos 


4 Compartir el contenido de las redes sociales de nuestras oficinas. 


=> Remax Focus Trujillo esta en Trujillo. 
TI er 7 = am 27 ago. a las 4:05 p. m. ` Trujillo - Y 


p Sabes a la perfección vender inmuebles, pero... ¿SABES 
NUEVOS PROYECTOS E 
NUEVAS OPORTUNIDADE CÓMO VENDERTE A TI? 398). Ver más 


ra o venta de tu inmueble 


RE/MAX 

G Remax Focus Trujill | 

y 'emax Focus Irujillo ` 

araga Empresa de bienes raices Pd sma N = vane 
= | G RE/MAX Debes conocer q 

= Y FOCUS necesita el cliente 


UM Span ¿CÓMO VENDER 
uno TUS SERVICIOS 
COMO ASESOR? 


del servicio que ofreces 
wiar mensaje 


Informacion 


OQ Tü y 6 personas más 3 veces compartido 


O Me encanta = Comentar 7 Compartir 


remaxfocus.pe QO 


43 3 
d Publicaciones Seguidores Seguidos 
RE/MAX 
REMAX FOCUS Trujillo 
Jesarrollador inmobiliar 
% Los mejores Asesores Inmobiliarios de la Región * A 


% Compra, Vende o Alquila tu inmueble con nosotros ta # 
Ver traducción 


Siguiendo + Contacto 


m d = RE/MAX 

Y CONSTRUIMOS cy 
=> TU ESCALERA 
g RE/MAX t 
¿CÓMO VENDER 
TUS SERVICIOS 
COMO ASESOR? 


¿AQUIÉNLE ¢ 
VENDO MI ®4se DEL ÉX 
PROPIEDAD? 


AAA .. 
Rmax Ejemplos en la 
V Creación de contenidos 


Y 5 Remax Focus Trujillo 
remax 13 ago. alas 4:15 p. m. : YE 


IMER Í 
ELÍO PARA FRASES 


¡HABILIDADES DE UN GANADOR! £ Y 


Te mostramos cómo nuestros agentes forjan ... Ver más 


E TI PS HABILIDADES DE EXITO DE ( 
AGENTE RE/MAXFOCUS Resalta el valor del inmueble, 
ES C O N OC = R LO S a = + basándose en sus fortalezas 
NOTICIAS ' 

père darie, magr OR 

Fon SERVICIOS QUE 
e RE/MAX OFRECEMOS 
@ FOCUS 

PROPIEDADES 


RE/MAX 


FOCUS 


Ta Ejemplos en la 
Y Creación de contenidos 


= PROMOCIÓN COMO = CIERRES 
ASESORES 


=> Remax Focus Trujillo 
em mie a las 9:00 a. m. ` YE 


ASESOR INMOBILIARIO 


LL REMAX FOCUS Felicita a nuestro Asesor SERGIO 
UBILLUS por su reciente CIERRE de Alquiler de un Local 
Comercial en Av. Carlos Valderrama " WW... Ver más 


RE/MAX CIERRE EXITOSO há E RE/MAX FIRMA DE CONTRATO 


FOCUS LOCAL COMERCIAL. Av LOCAL COMERCIAL 


OY z =) \ l gg 
Ò) % ` 7 Ha SERGIO fin 


E/MAX ROBERT COTRINA TEE 


RE/MAX 


FOCUS 


RE/MAX 


Y 


= DETENTE @ 


Ejemplos en la 


Creac 


=» VIDEOS 


nm ..... Ver más 


ion de contenidos 


= USAR REELS 


€ _ robertcotrinaro Q 


68 921 254 


Publicaciones Seguidores Seguidos 


Robert Cotrina 

Agente de bienes 

AN Trujillo - Perú 

+ Te ayudo a tomar las mejores decisiones en la venta y 
compra de tu próximo inmueble + 

ES Empieza aqui — 

Ver traducción 

robertcotrina.com/links/ 


Siguiendo ~ Mensaje Contacto *A 


SECs 


Propiedades Work Tips Motivación 


an 
G) 


¿POR QUÉ CONFIAR ¿POR QUÉ CONFIAR Z 
EN UN ASESOR EN UN ASESOR REQuUax 
BORRO Cd 

05 DE 
UN 


RE/MAX 
REMAX 


M ren coes œ 
RA CONQUISTAR A == =~ 
US CLIENTES 

== 


¿POR QUÉ CONFIAR ¿POR QUÉ CONFIAR 
EN UN ASESOR EN UN ASESOR 
INMOBILIARIO? BORN? 


ee 


RE/MAX 


TIPS PARA CONQUISTAR A 
TUS CLIENTES 
c==> 


MI INQUILINO NO 
RE SALIR DE 
EDAD 


COMO EVITAR UNA 
ESTAFA EN PREVENTA 


3 BENEFICIOS 
QUE OFRECE 


G 

Cas 

3 ESTRATEGIAS PARA 

AFRONTAR LA INFLACION 
er 


RE/MAX 


POSIBLES, GASTOS AL 
en UNA PROPIEDAD 


m 
RA 
yE ES EL FLIPPI 
MOBILIARIO? 


è. _ g 
ræ, Horarios y calendarios 
De contenidos 


= Se recomienda publicar 3 veces por semana para 
mantener la página activa y generar interacción. 


v LUNES 
v MIERCOLES 
v VIERNES 


11:00 am - 3:00 pm ._.. 
6:00 - 7:00 pm 


¡RECUERDA! 


Menor cantidad con mayor 


calidad es mejor que mayor RE/MAX 


cantidad y menor calidad. FOCUS 


“Zum CREA TU PRIMER 
Y) CONTENIDO 


remaxfocus.pe v e = 


€ Publicar como Remax Focus Truji... COMPARTIR 


全 Remax Focus Trujillo Seman 


9 3 


Publicaciones Seguidores Seguidos 


POMAR a Público 


RE/MAX 
“TAC ada] 17 
¿Qué estás pensando REMAX FOCUS Trujillo 


Desarrollador inmobiliario 
® Los mejores Asesores Inmobiliarios de la Región A} 
® Compra, Vende o Alquila tu inmueble con nosotros && ê 


Editar perfil 


Herramientas p... Estadísticas Contacto 


© 


RE/MAX _ CIERREEXIT""O 


EL PRIMER 
PASO PARA 
SUPERAR TUS 


LIMITES 


Cámara 
Foto/video 


Color de fondo 


RE/MAX ma CONSTRUIMOS cy 


Ï 
= RE/MAX no susesrimes eL ` TU ESCALERA 
O iis 


Video en vivo PODER DEL CARA A CARA 


¿CÓMO VENDER be 
TUS SERVICIOS 


Recibir mensajes de WhatsApp COMO ASESOR? 


Recibir mensajes 


¿A QUIÉN LE ¿CUÁL 


Á ESL 
VENNN MI BASE DEL ÉXITO? 


A QA B 


Estoy aqui 


_ 
ul erramie ant 
para spear 


。 Herramienta para elaborar 
todo tipo de diseños: 
Flyers, post, collages, etc. 


。 Puedes usarla en la web y 
en el celular. 


* La encuentras gratis y en 
versión pagada. 


RE/MAX 


FOCUS 


V Snapseed 


。 Herramienta retoque 
fotográfico semiprofesional 


。 Disponible en iOS y Android 


* Es gratis, fácil de aprender 


RE/MAX 


FOCUS 


D< | Ready to share 


。 Herramienta 
para edición de 
video. 


。 Disponible para 
todos los 
dispositivos. 


e Optimizada para 
redes sociales 


RE/MAX 


FOCUS 


Max Center 


e Te permite acceder a 
capacitaciones, material y 
aplicaciones desarrolladas por 
RE/MAX, con las que puedes Welcome Back 
elaborar contenido para tus a 


RE/MAX Email Address * 


redes. hy 


e Herramienta que te 
permite crear contenido 


para tu negocio: 
ae A en T 
Invitaciones, ANUNCIOS, 


ACCESO https://signup.photofy.com/remax-invite RE/M AX 


Herramientas 
Adicionales 


Z. 


Y WhatsApp Business 
G 


Facilita las interacciones 
con los clientes, ya que 
ofrece herramientas para 
automatizar, organizar y 
responder rápidamente a 
los mensajes. 


RE/MAX 


FOCUS 


RE/MAX 


Creator Studio 
SDDA 


Creator Studio 


Herramienta de Sm 
Facebook para = 
orogramar, 
administrar, medir 
y publicar 
contenido en tu 
fanpage e 


Instagram desde Eee 
una misma 


olataforma. RE/MAX 


FOCUS 


@ Content Library > Posts 


2 
< 


Promocion 
V AAA = va 
de inmuebles 


LAB 


RE/MAX 


w 
D Robert Cotrina - Asesor Inmobiliario 
9 jul. a las 4:57 p. m. -@ 


Æ VENTA DE CASA EN URB. EL GOLF A 


g Ubicado en La Alameda del Golf... Ver más 


ca 


DEPARTAMENTO 


EN VENTA 


| SALA 
COMEDOR 


Punto claves al 


v Descripción: Breve y precisa el inmueble, 
incluir también un link o teléfono para que el 
cliente te pueda contactar. 


v Imágenes: Usar imágenes atractivas del 
inmueble. 


v Logo: Siempre usar el logo de la oficina en tus 
ANUNCIOS. 


v Hashtags: Usar aquellos que ayuden a 
visualizar tu anuncio organico. 


RE/MAX 


FOCUS 


Punto claves al 


ER Sergio Ubillus-Asesor Inmobiliario 
20 oct. -@ 


Z VENTA DE TERRENO FRENTE A PARQUE S EN 
URB. SAN ANDRES "V ETAPA" Ü 
Construye la casa de tus sueños BS) à... Ver más 


Neill Camán - Asesor Inmobiliario 
20 oct. - D 


Sausal es una zona turística a la que muchas 


familias visitan para escapar de la ciudad y C: 
Invertir en un local para un restaurante tur... Ver más 


VENTA DE LOCAL PARA EVENTOS gm 
SAUSAL - CHICAMA > 


RESTAURANT, LOCAL PARA ; y 
EVENTOS, SALSODROMO | RE/MAX 


FOCUS 


<> Remax Focus Trujillo está en Trujillo. se. 
um. 17 ago. alas 4:10 p. m. - Trujillo - X 


> ¿CANSADO DE TRABAJAR PARA UNA EMPRESA? @ @ 


Construye tu propio camino al éxito emprendiendo como 
Asesor Inmobiliario con el respaldo de la única oficina de 
la Red Inmobiliaria más grande del mundo que cuenta 
con especialistas que te asesorarán en cada paso hacia 
el cumplimiento de tus objetivos GT 


= = 7 
* Descripción clara y 
* "El mejor momento para emprender fue hace 20 afios, el 


precisa = segundo mejor momento es AHORA" (8) 
* No usar Hashtags. 


iContáctanos! En REMAX FOCUS te otorgamos 
seguimiento constante para que puedas desarrollar tu 


PROPIO NEGOCIO INMOBILIARIO EJ v 


#8 Whatsapp: +51 982 855 720 - https://wa.link/qbqqrs 


Zm LIDERA TU PROPIO 
\CAMINO A LA CIMA 


rea tu propio Negocio Inmobiliario 


* Usar formato de 
secuencia de 
imágenes. 

* RECUERDA: Usar al 
menos 5 imágenes 


atractivas. RE/MAX 
FOCUS 
Emprende y crece siendo asesor inmobiliario 
® Conta r con iMÁS INFO iMAS INFO 


«<C a aÒrur FORMULARIO... Registrarte FORMULA.. 


un formulario 


Campana en 
FACEBOOK 


Formato 


Elige cómo quieres estructurar tu anuncio. 


Una sola imagen o video 


Una sola imagen o video, o una presentación con varias 
imagenes 


Secuencia 
Dos o más imagenes o videos desplazables 


RE/MAX 


FOCUS 


4 


RE/MAX. 
un. RESALTAR? 
m Principal 


P 


GRACIAS 


RE/MAX 


FOCUS 


